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HECTOR ANTONIO GONZALEZ GONZALEZ

10.562.327-5

Avda. Samuel Izquierdo 2681  (Quinta Normal)

Teléfonos: 8-7685328-7736823

E-MAIL: hgonzalez1608@gmail.com

Resumen:  Titulado  de Ingeniería en Ejecución en Comercio Internacional, en Instituto Profesional Esucomex, sólidos conocimientos en Administración, gestión de Comercio Exterior, sistemas de manufacturas, contabilidad, Finanzas y  Compras.

Egresado de Técnico en Comercio Exterior, en Instituto Profesional Esucomex, sólidos conocimientos en temas Aduaneros, Exportaciones, Importaciones, gestiones bancarias y administrativas.

EXPERIENCIA LABORAL.-

AD MARKETING S.A.





Diciembre 2011 a la fecha.

Jefe de Adquisiciones:

Empresa dedicada a la fabricación  de muebles llegando a captar clientes como Entel,  Enjoy, Chilena Consolidada, Banco de Chile entre otros, cubriendo un mercado del área Retail llevando a cabo trabajos de obra civil, levantamiento de tiendas Entel , servicios post-venta , mantención de todas las tiendas del país.
Responsable de negociación de precios de insumos relacionados para la fabricación de los muebles, negociación en formas de pago, desarrollando saving mensuales, negociando con proveedores mayoristas rebates por compras por volumen. Manejo y control de inventarios en línea de productos maderas, acrílicos, fierros, aluminios, cristales templados, pintura, insumos eléctricos, todo tipo herramientas relacionadas, logrando captar proveedores fuera del país optimizando costos de insumos comprados en mercado nacional con el fin de evitar caer en quiebres de stock.

Teniendo a cargo 5 personas, 2 asistentes de compra, 2 bodegueros y 1 chofer.
Responsable de cuadraturas de fin de mes con área contable y financiera con el objetivo de llevar control sobre pagos a proveedores.
SHERWIN WILLIAMS CHILE S.A.




Mayo 2004  a  Octubre 2011
Encargado de Compras materias primas Nacionales e importadas.
Empresa Americana con filial en Chile dedicada a la fabricación de pinturas al agua y base solvente, además dedicada a la fabricación de pinturas en aerosol spray, fabricación de masillas para sector automotriz, industria dedicada a producir productos de marcas como Marson, Stierling, Barpimo, General Polymer , Andina , Minwax, pintura esmalte al agua y latex anti-arañas de rincón, todas estas marcas cubren un mercado en rubros automotriz, arquitectónico, industrial, distribuyendo todas éstas líneas a través de tiendas en diferentes comunas de Santiago, y a través de todas las regiones del país, teniendo filiales en todo el  mundo.

Desempeños y logros: Responsable del abastecimiento de materias primas como resinas, pigmentos, aditivos, solventes, envases, etiquetas e insumos para la fabricación de pinturas, barnices, aerosoles, masillas productos dirigidos tanto para mercado nacional en línea Retail abasteciendo productos a Sodimac, Easy, línea arquitectónica, línea automotriz (contacto con empresas como 3M, Casanova, Wesser) e industrial y para mercados en Colombia, Perú, Brasil.

Negociar precios, mantener puntos de re-orden y mejoras de precios con proveedores de materias primas

en área de abastecimientos, optimización de stock mínimos y máximos y de seguridad. Evaluación de

variación de precios. Responsable de generar informes de gestión como estudio de precios de productos llevando un control estadístico de la evolución de los precios separados por proveedor y en forma trimestral. Responsable de generar informes de gestión para la toma de decisiones en cambios de imágenes corporativas a fin de actualizar productos en el mercado para captación de potenciales clientes y aumentos en las ventas. Encargado de controlar stock de bodega de materias primas llevando un detalle de stock mínimos y máximos para lograr un optimo recurso financiero y productivo. 
Responsable de coordinar los pagos a proveedores extranjeros tanto a nivel de intercompañía como otros

proveedores de materias primas como Bayer, Basf, Dupont, entre otros, correspondiente a importaciones

Experiencia laboral realizadas y cuyo vencimiento del mes en curso más proyección de próximos meses.

Responsable de realizar cuadratura mensual con departamento de contabilidad y finanzas correspondiente al pago de las importaciones del mes en curso más de otras operaciones de importación ya vencidas.
Responsable de llevar control y gestionar compras de materias primas en consignación y realizar  cuadratura mensual con proveedores nacionales como Brenntag, Distribuidora Portland, Oxiquim, Harting,

Panimex,Quimica Reno. Contacto con ejecutivo de bancos comerciales de plataforma comercio exterior solicitando información y realizando contacto diario por remesas de pagos de importaciones realizadas a proveedores en el exterior, más revisión de cobros y control de pagos de comisiones realizadas con el banco.
Responsable del análisis de compras de envases, etiquetas e insumos, llevando un control de llegada de productos sobre el programa entregado por departamento de planificación en forma mensual y semanal.

Responsable de generar informes de gestión como estudio de precios de productos llevando un control estadístico de la evolución de los precios separados por proveedor y en forma trimestral.

Responsable de generar informes de gestión para la toma de decisiones en cambios de imágenes corporativas a fin de actualizar productos en el mercado para captación de potenciales clientes y aumentos en las ventas trabajando en conjunto con departamentos de Marketing.

Encargado de controlar stock de bodega de materias primas llevando un detalle de stock mínimos y máximos para lograr un optimo recurso financiero y productivo.

ETIQUETAS TOPRINT S.A.




Diciembre 2003 a Mayo 2004.-
Empresa dedicada a la confección de etiquetas autoadhesivas impresas para la industria del vino, del cuidado personal y otras. Entre sus clientes principales se encuentran Unilever, Concha y Toro, Altos de Casablanca, Miguel  Torres, Undurraga, Los Vascos, Veramonte, además de otras empresas dentro del mercado nacional como Beiersdorf e internacional como Flexoprint, Unilever Colombia  y Barruel.

Jefe  de Comercio Exterior.-

Responsable del análisis de compras tanto nacional como importada, responsable del proceso logístico y sub-procesos asociados con el objetivo de detonar con proveedores específicos que aseguren un nivel de servicios óptimos al cliente.

Responsable del nivel del servicio de clientes estratégicos, tanto internos como externos realizando un seguimiento permanente a los tiempos de respuesta entregados por la empresa.

Responsable del proceso completo de comercio exterior tanto de las exportaciones como de las importaciones, revisando los costos y tiempos asociados.

Responsable de la planificación de Abastecimiento y logística adecuada de materias primas, insumos específicos y otros elementos necesarios para una correcta fabricación. Detonador de compras, generador de puntos de reorden y responsable del seguimiento de embarques en transito relacionados a los insumos requeridos.

Responsable de la negociación de precios con proveedores tanto nacionales como extranjeros.

Responsable de llamados a licitación a empresas de insumos macros de alto volumen y consumo.

Responsable de entregar informes asociados a importaciones en transito, presupuestos de importaciones, elaboración de documentos como facturas de exportación, certificados de origen en Sofofa vía Internet, Packing List, instructivos de embarque para agencias de aduana, coordinación con empresas de transporte, cumplimento de contrato con reservas en compañías navieras, líneas aéreas, forwarders, contacto con bancos comerciales y banco central de Chile.

EXPORTADORA PENTAGRO S.A.

Jefe de Comercio Exterior.-





Abril 1997 – Enero 2000
Responsable de la ejecución de todos los trámites de comercio exterior, relacionándose con organismos como Bancos comerciales, compañías navieras, forwarders, corredores de seguros, agentes de aduana, servicios aduaneros, aduana, courier, contacto con clientes en el exterior y con proveedores extranjeros.

Responsable de labores de supervisión de en la adquisición de de materias primas a nivel nacional e internacional llevando un control y supervisión de bodega en manejo de stock mínimos y máximos, tramitación completa de exportación de interiores de animales de vacunos, cerdos, jureles, (petfoods) 

enviando productos no aptos para el consumo humano con destino al Norte de Europa llegando a países como Alemania , Francia, Holanda, España, Italia, Bélgica, Dinamarca y Japón, también realizaba contacto directo con personal del Servicio Agrícola y Ganadero (SAG) 

El movimiento exportado en forma anual era alrededor de 400 contenedores tanto del tipo Conair  y Reffer todos de 40’.

Responsable de llevar un control de pagos tanto compañías navieras, embarcadores, compañías de seguros, casas de cambio, bancos comerciales, sofofa, asexma, negociaciones de tasas de interés en comisiones de PAE, operaciones Forfaiting, supervisión de carguio en planta, envío de documentos al exterior , tramitación de Certificados Sanitarios y fitosanitarios de Exportación 

CORESA S.A.-







Mayo 1994 - Marzo 1997.-
Empresa dedicada a la fabricación de envases flexibles y  rígidos encontrando productos como sacos de polipropileno, baldes plásticos, tambores metálicos, tela raschel, envases de polietileno.

Jefe de Comercio Exterior.-
Generador de nuevas políticas y procedimientos administrativos, relacionados con Comercio Exterior.

Encargado de presupuesto de ventas internacionales con proyecciones a futuro de 5 años logrando una apertura en mercados desarrollando satisfacer clientes en mercados como Brasil, Colombia, Perú, Argentina, Bolivia, Venezuela, Uruguay, Paraguay.

Encargado de entregar presupuestos de importaciones tanto en pago de importaciones en transito (pagos de derechos, pagos de fletes, etc.) como también pago a proveedores extranjeros a través de coberturas en bancos comerciales.

Encargado de la coordinación y la logística tanto de las importaciones como de las exportaciones, realizando trabajos con empresas de transportes terrestres, aéreos y marítimos.

Encargado de controlar stock de bodega de materias primas llevando un detalle de stock mínimos y máximos para lograr un optimo recurso financiero y productivo.

Negociación con proveedores nacionales y extranjeros, revisión y control de precios a nivel de materias primas.

Controlador de la gestión general a través de índices de desempeño adecuados para el área.

Controlador y evaluador de la gestión del área de Comercio Exterior.

CURSOS Y SEMINARIOS

Curso de Inglés impartido por Instituto Chileno Norteamericano desde Abril 2011-Julio 2011.

· Curso de Excel Intermedio impartido por Instituto Inacap por 2 meses, cursado Marzo 2011

· 6 meses de estudios de Inglés en Instituto Chileno Norteamericano, cursado primer semestre 2008.

· Curso de Excel Intermedio impartido por Instituto Inacap por 2 meses, cursado en año 2006.

· Conocimientos y Uso de normas de procedimientos en procesos de trabajos bajo certificación ISO 9001-2008.-
· Capacitación curso Human Trust  (mejoramiento continuo) Visión y misión de empresas cursado en años 2005 y 2004.

· Nuevas normativas de Comercio Exterior impartido por Asexma, cursado en año 2003.

· Curso de idioma Noruego e Inglés en Universidad de Oslo, Noruega, cursado en años 2002 y 2001.

· Curso de Gestión de Calidad Total bajo el método de los 7 pasos para trabajo en equipo, impartido por Intec Chile cursado en años 1998 y 1997.

· Herramientas tecnológicas Microsoft Office Excel 2007, Word 2007, Powerpoint, Internet, e-mail, Microsoft Outlook, Lotus Notes, Paintbrush, jpg, pdf, a nivel de usuario.

· Cursado 1 año de Ingeniería en Administración de Empresas impartido por “DUOC”, de la Pontificia Universidad Católica de Chile.

· Conocimiento y experiencia de trabajo de 4 años en sistema QAD y MRP en sistema de Compras de Materias Primas.-

· Conocimiento y experiencia de trabajo de 6 meses en sistema Oracle  en sistema de Compras nacionales e importadas de materias primas.-

OTROS

Chileno, 46  años, casado, nacido y residente en Santiago.

Nivel de idioma Inglés medio/alto comprensión, lectura y conversación.

Nivel idioma Noruego medio comprensión, lectura y conversación.

Pretensiones de Renta: $ 1.250.000 líquidos.
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